Mellon Poland Sp. z o.o.
Jesteśmy częścią międzynarodowej grupy Mellon International. Nasza oferta obejmuje szeroki wachlarz usług, produktów i zaawansowanych rozwiązań dedykowanych bankom i instytucjom finansowym. Dynamicznie zdobywamy rynki finansowe, co przyniosło nam światowe uznanie i prestiżową nagrodę European Business Awards 2009, w kategorii Atradius Growth Strategy of the Year Award.
Obecnie dla naszego Klienta - Polbank EFG, będącego częścią jednej z czołowych grup finansowych poszukujemy Kandydatów na następujące stanowisko:
Przedstawiciel ds. Sprzedaży Produktów Bankowych
Miejsce pracy: Katowice
MS/bkk

Osoby zatrudnione na tym stanowisku będą odpowiedzialne za pozyskiwanie klientów biznesowych lub indywidualnych, sprzedaż szerokiej oferty produktów oraz wprowadzenie unikalnych produktów na rynek, a także kształtowanie pozytywnego wizerunku banku.
OCZEKUJEMY:
· Motywacji do pracy w strukturach sprzedażowych, 

· Kreatywności w pozyskiwaniu nowych klientów, 

· Ukierunkowania na osiąganie założonych celów, 

· Komunikatywności i bardzo dobrych zdolności interpersonalnych, 

· Wysokiej kultury osobistej, 

· Minimum średniego wykształcenia, 

· Bardzo dobrej organizacji pracy.

KANDYDATOM OFERUJEMY:
· Umowę o pracę na pełny etat, 

· Atrakcyjny system wynagradzania (podstawa plus prowizja),
· Rozbudowany pakiet socjalny ( karty LUX MED, Multisport),
· Szeroką ofertę szkoleń wewnętrznych, 

· Zdobywanie nowych kompetencji, 

· Rozwój zawodowy, 

· Możliwość kształtowania własnej kariery w dużej instytucji finansowej.
Nie wymagamy doświadczenia - dla nas najważniejsi są ludzie! 
Zainteresowane osoby prosimy o przesyłanie aplikacji (CV w języku polskim) wraz z klauzulą o ochronie danych osobowych na podany niżej adres e-mail. 
Prosimy o załączenie numeru referencyjengo w temacie wiadomości. hr.sales.katowice@mellon.com.pl 
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